HONORAIRES DE NEGOCIATION

PRIX DE VENTE it s PRIX DE VENTE

De 100001 € a
115 000 €

De 10 001 & De 115 001 € 3
25 000 € e 130 000 €

De 25001 € 3 USSR De 130001 €3
40 000 € S 145 000 €

De 40 001 € 3 o | De145001€3
55 000 € S 160 000 €

De 55001 € 3 O Dc160001¢3
70000 € 175 000 €

De 70 001 € 3 N D 175001¢3
85 000 € . 190 000 €

De 85 001 € 3 D De 190 001 € 3
100 000€ ok 200 000€

Jusqu’a 1 000 €

Baréme en vigueur a compter du 1 septembre 2019

Entre 200 001 € et 300 000 € : 6 % du prix net vendeur*

Entre 300 001 € et 400 000 € : 5,5 % du prix net vendeur*

Entre 400 001 € et 500 000 € : 5 % du prix net vendeur* “somme arrondie a la centaine
GILBERTPIERRE MM Au-dela de 500 000 € : 4,5 % du prix net vendeur* inferieure

IMMOBILIER

- S i oL rair ree v
INNO DE FRANCE NORMANDIE Hono es charge vendeur

Honoraires sur devis en cas de prestations multiples




